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Digitaalinen Oulu: Oulu - digitalisaatiota ja yhdessä tekemistä hyödyntävä älykäs kaupunki. 

Hyödynnämme rohkeasti digitalisaation mahdollisuudet. Luomme yhdessä uutta.

• Digitalisaatio tukee yrityksiä joka puolella Oulua. 

• Rakennamme yhdessä kansainvälisiä menestystarinoita.

• Edistämme yritysten menestymistä ja tarjoamme kasvua 

tukevan ympäristön. 

• Olemme haluttu kumppani ja toimimme aktiivisesti 

kansallisissa ja kansainvälisissä verkostoissa. 

• Oulu on pohjoisen kestävästi kasvava keskus, jossa 

yhdistyvät hyväntuulinen ilmapiiri ja huipputeknologia, 

yrittäjyys ja taitavat tekijät. 

• Oulun vetovoimaisuus korkeakoulukaupunkina kasvaa.

• Digitalisaatio tukee elämistä joka puolella Oulua. 

• Kehitämme vaikuttavia palveluita ja toimintaamme 

asiakaslähtöisesti tietoon perustuen. 

• Hyvinvoiva Oulu tarjoaa mahdollisuuksia onnelliseen 

elämään ja unelmien toteuttamiseen.

• Mahdollistamme ihmisten kohtaamisen ja yhteisöllisen 

toiminnan. 

• Edistämme kestävää elämäntapaa ja toimimme siten, että 

myös tulevilla sukupolvilla on mahdollisuus tehdä 

valintoja.

1) Elinvoimaa digitalisaation ja 

kehittäjäkumppanuuden avulla

2) Hyvinvointia digitalisaatiota ja dataa 

hyödyntämällä

Kaupunkistrategiasta johdetut Digitaalinen Oulu painopisteet
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Digitaalinen Oulu -ohjelma

1) Elinvoimaa digitalisaation ja 

kehittäjäkumppanuuden avulla

 Uudet teknologiat ja osaaminen

 Kokeilut, alustat

 Skaalautuvat ratkaisut

2) Hyvinvointia digitalisaatiota ja 

dataa hyödyntämällä

 Kehitystarpeet

 Kumppanuus ja osaaminen

 Innovatiiviset hankinnat

Nykyaikaiset ja tehokkaat kuntalaispalvelut,            

sujuva arki

Kansainvälisesti tunnustettu digiosaamiskeskus, 

alueen menestyvät yritykset ja toimijat

Digitaalinen Eurooppa 

kaikille
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TAVOITTEET Yrittäjyys- ja liiketoimintaosaaminen sisältyy 

kiinteänä osana opintoihin eri 

koulutustasoilla ja -aloilla.

Osaamiset näkyvät oppilaitosten strategisissa 

tavoitteissa.

Opinnollistettu esihautomo- ja hautomo-

toiminta.

Oppilaitosten vakiintuneet yhteistyömuodot.

Liiketoimintaosaamisen erityisenä

kehittämisalueena on myyntiosaaminen 

laajasti ymmärrettynä:  myynti, asiakkuudet, 

markkinat, digitaalinen markkinointi, e-

commerce, alustat, arkkitehtuurit.

Erityisenä painopistealueena on digitalisaatio

myynnin kehittämisessä ja 

kaupallistamisessa.

”Design thinking” poikkileikkaavana 

osaamisena ja toimintatapana vahvistaa 

Oulun alueen yritysten asemaa ja nostaa  

jalostusastetta.

Kansainvälisen kaupan osaaminen.

Ekosysteemi tarjoaa tukea liiketoiminnan 

kehittämisen eri vaiheisiin ja tarvittaessa 

toimialoille suunnattuna. 

Kattavat rahoitusvaihtoehdot PoC-

rahoituksesta, eri vaiheiden VC sijoituksiin ja 

Deep Tech –rahoitukseen.

Kokonaisuutena mietitty innovaatio-

toimintaympäristöjen verkosto, joka tukee 

OIA:n tavoitteiden saavuttamista. Verkosto 

koostuu  hubeista, tapahtuma-areenoista, 

co-working tiloista, digitaalisista yhteis-

työalustoista sekä laboratorioista, testi-ja 

pilotointiympäristöistä. 

Yrittäjyys- ja liike-

toimintaosaaminen 

opintojen keskiössä

Myyntiosaaminen 

keihäänkärkenä: 

myyntiosaaminen 

Suomen kärkeä

Monipuoliset 

startupien kehittämis-

ohjelmat ja -alustat



Katutasoon sijoittuva, kaikille avoin
kokonaisuus tuo yrittäjyyteen, 
työllisyyteen ja työelämäyhteyksiin
liittyvät palvelut helposti 
saavutettaviksi. 

Tila mahdollistaa osaamisen 
kehittämisen ja matalan kynnyksen 
verkostoitumisen tämän päivän 
teknologisia ratkaisuja hyödyntäen.



• Palveluiden helppo saavutettavuus

• Yritysten työvoimatarpeet

• Opiskelijoiden työelämäyhteydet

• Yhteisöllinen tila tapahtumien, työpajojen 
ja konferenssien järjestämiseen

• CoWorking –tilat kumppaneille

• Demotila yritysten teknologisten 
ratkaisujen kehittämiseen ja testaamiseen

• Digitaalisen myynnin ja markkinoinnin 
kehitys

• Alueen vahvuuksien markkinointi

BusinessAsema
Hallituskatu 36 B

Yritykset – Työnhakijat – Opiskelijat - Kumppanit

Yritysten, työnhakijoiden ja osaamisen kohtaamispaikka 
BusinessAsema. Katutasoon sijoitettavan kokonaisuuden 
tarkoituksena on tuoda yritys- ja työllisyyspalvelut helposti 
saavutettaviksi sekä toimia esittelytilana ja verkottajana 
yrityksille ja osaajille. 



Digipaja 

• koulutuksia, valmennuksia ja kursseja 
opiskelijoille, työnhakijoille, yrityksille 
sekä kaikille kaupunkilaisille

• uusia mahdollisuuksia kuntouttavaan 
työtoimintaan ja työllistämiseen

FabLab

• laserleikkuri, jyrsin, tarkkuusjyrsin, 
vinyylileikkuri, valu-uuni, 
hiekkapuhalluskaappi, lehtisaha, muottiuuni, 
juotospiste, kuumailmapuhallin, 3D-
tulostimia, ompelukoneita



Älykäs kiinteistö, 
digitaalisten 
ratkaisujen 
mahdollistaja

Alusta ja tila teknologisten 
kokonaisratkaisujen 
kehittämiseen, testaamiseen ja 
esittelyyn älykkään kiinteistön 
ympäristössä.



Kaikki palvelut samalle tarjottimelle
Julkiset ja yksityiset

Palveluiden etsiminen, valinta ja hankinta helpoksi
Selkeä kuvaus, hinta, kesto ja yhteyshenkilö

Vastataan asiakkaan palveluntarpeeseen
Oikea palvelu, työkalu, tilaisuus ja asiantuntija

Digitaalinen palvelutarjotin
Yrityspalvelut yhdessä paikassa



Case: Asiakas tarvitsee apua yrityksensä 
myymisessä



BusinessOulu on apuna myyntiprosessin eri 
vaiheissa



A N A L Y T I I K K A

D i g i t a a l i s e t  k a n a v a t

Digitaalisen liiketoiminnan kehittäminen –
Case myynti ja markkinointi

Saavutettavuus
Yleinen 

käyttäjäkokemus
Kaupallisen alustan 

toimivuus
Jälkimarkkinointi

Palvelun sisältö:
• Nykytilanne
• Tavoitetila
• Suurimmat 

kehityskohteet

Yksityisen 
palvelukortin ja 
toteuttajan valinta 
palvelutarjottimelta

1. Kaupallisen osaamisen 
kehittyminen

2. Kilpailukyvyn kasvu

3. Palvelutuottajamarkkinan 
aktivointi ja myynnin edistäminen

4. Palveluiden ja palvelumuotoilun 
kehittyminen
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